
 

 

Overzicht productbekostiging 
 
 
 

 

Standaard PxQ  Deskundigheids 
financiering 

Variabele PxQ  Trajectfinanciering  
per periode  

Gestaffelde  
trajectfinanciering 

Trajectfinanciering 

Omschrijving Er wordt betaald per 
eenheid. Exact 
vastgestelde en 
gekaderde inzet. Er 
worden net zoveel 
eenheden 
gedeclareerd als 
nodig is (binnen 
indicatie).  

Er wordt een tarief 
afgesproken per uur 
dat gekoppeld is 
aan de 
deskundigheid van 
een type 
medewerker.  

Afhankelijk van de 
doorlooptijd van een 
traject is de P 
anders. Een langer 
traject betekend een 
lagere P.  

Er wordt vooraf een 
tarief afgesproken 
voor een type cliënt 
voor een periode (X) 
waarbij de 
aanbieder de 
vrijheid heeft om zelf 
de inzet te bepalen. 
Elke periode 
factureert 
aanbieder.  

Aanbieder krijgt een 
tarief betaald op het 
moment dat de 
cliënt is 
uitbehandeld. De 
hoogte van het tarief 
is afhankelijk van de 
staffel waarin de 
ingezette uren 
uitkomt.  

Aanbieder krijgt een 
tarief betaald op het 
moment dat de 
cliënt is 
uitbehandeld. De 
hoogte van het arief 
is afhankelijk van 
het type cliënt en is 
een gemiddeld 
tarief.  

Voorbeelden Per uur. ZZP's. 
Etmalen.  

x x Tarief per maand / 
vier weken.  

DBC's in de GGZ.  Sommige 
ziekenhuis DBC's. 

Voordelen Eenvoudig te 
implementeren. 
Duidelijkheid over 
inzet.  
Prikkel voor 
accepteren cliënten.  

Duidelijkheid over 
inzet.  
Prikkel voor 
accepteren cliënten.  

Duidelijkheid over 
inzet.  
Prikkel voor 
accepteren cliënten.  
Focus op leveren 
resultaten.  

Prikkel voor 
accepteren cliënten.  
Vrijheid voor inzet 
aanbieder. 

Focus op leveren 
resultaten.  
Vrijheid voor inzet 
aanbieder.  

Focus op leveren 
resultaten. 
Vrijheid voor inzet 
aanbieder. 

Nadelen Motivatie tot 
overproduceren. 
Geen focus op 
leveren resultaat. 
Geen ruimte voor 
doelmatige inzet van 
additionele 
middelen.  

Motivatie to 
overproduceren. 
Geen focus op 
leveren resultaat.  
Geen ruimte voor 
doelmatige inzet van 
additionele middelen 
bekostiging.  

Rem op accepteren 
economisch 
oninteressante 
cliënten.  

Motivatie tot 
overproduceren. 
Niet gesloten 
bekostiging. 
Geen grip op inzet. 
Geen focus op 
leveren resultaat.  

Complex om te 
implementeren.  
Motivatie tot 
overproduceren.  

Rem op accepteren 
economisch 
oninteressante 
cliënten.  
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